(7 GEM Vy3&i efektivita - nizsi naklady
system Bl reseni dostupné do tydne

b
Plnohodnotna Bl podpora pro analytické, planovaci a rozhodo-
vaci procesy na vsech drovnich rizenf pro malé a stredni pod-
niky. Bl FeSeni je schopno rychle zpracovavat velké objemy dat,
dodavat presné a aktualni informace a pracovat s ad-hoc dota-
zy. Informace o aktualnim stavu klicovych ukazatel spole¢nos-
ti jsou k dispozici na Uvodni obrazovce, prehled o historickém
wWvoji sledovanych ukazatell a jejich budouci predikci Ize zfskat
jedinym kliknutim.
_ Vy jeste nemdte

I:l/ | REFERENCE Technologie Bl feSeni?l

= Oracle DB SE One

= Oracle Bl Answers
Doosan §koda Power = Oracle Bl Interactive Dashboards

= QOracle Bl Publisher
Tradi¢ni dodavatel a vyrobce techno-
Iogicky'cb zaﬁ’ze@i sevzab,Wé doEjévkva— VYhOdy
mi parnich turbin urcenych k vyrobé
energie jiz od roku 1904. Je soucasti = Posileni konkurenceschopnosti
skupiny Doosan Power Systems, = Efektivnéjsi vyuzivani firemnich datovych zdrojl
predniho poskytovatele Cistych a eko- = Presnéjsi analyzy a predikce

logickych technologif, vyrobkU a slu-
zeb souvisejicich s vyrobou elektriny.

, Tento systém umoZzriuje nejen tvorbu
manazerskych sestav, ale predevsim
rychly prehled o projektech z hlediska vy-
sledovky, pracovniho kapitalu i aktudini-
ho cash-flow. Prehledny analyticky apa-
rdt poskytuje potrebny detail a umoZzriuje
snadnou tvorbu dotazd, ¢imZ vyznamné
usnadnuje a urychluje praci.”

Lucie Rybarova
Controlling Manager
Doosan Skoda Power s.r. 0.

POSKYTNUTE SLUZBY

= Rychlé nasazeni feSeni (1 tyden-1 meésic)
= Snadné prizpUsobeni pozadavkam zékaznika
= Podpora Siroké skaly datovych zdrojl (MS Excel, CSV)

PFinosy

» Uspora nékladd

= SniZzeni zatéze IS

= Zabezpeceni a audit pristupu k citlivym informacim

= Sledovani vyvojovych trendd a predikce budouciho vyvoje

= Zavedenf transparentnich ukazateld vykonnosti umoznujicich propojent
s motivacnim systémem spolecnosti

3 N Gold
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v/ Systémova integrace Datové sklady

/ B2B komunikace Identity Management
< Vyvoj IT FeSeni na zakazku

Servis a podpora 24/7

./, Business Intelligence Bezpeénost dat
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